Chayenne de Waard - van Meeuwen
eigenaresse Bliek Optiek Gorinchem:

“Olaf heeft met zijn Frisse Blik geholpen
bij de start van mijn winkel in Gorinchem.
Ik beschouw zijn inspanningen als
waardevol voor de focus op de lange
termijn. Hij is makkelijk bereikbaar en
relaxed in de omgang. We sparren
regelmatig!”

Jonathan Vos eigenaar Vos optiek
in Didam:

“Olaf heeft me nieuwe inzichten gegeven
en structuur aangebracht in onze manier

van werken, we hebben nu meer tijd voor
de klant én er blijft geen werk liggen!”
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‘Hoe dingen verlopen hangt niet meer af van het toeval, C e n t PO p

maar zijn het resultaat van een strategie.
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Boek een “Frisse Blik” bij Olaf!

Een Frisse Blik voor Centrop leden Centrop leden ontvangen 10% korting

- Tdag(deel) in de winkel Normale prijs € 790,-

- rapportage met verbeterpunten en actielijst Centrop ledenprijs € 711,-
- terugkomdag op locatie

- Indien gewenst een derde contactmoment

Codperatieve vereniging van Opticiens u.a. Den Heuvel 24, 6881 VE Velp | Postbus 286, 6880 AG Velp
026 364 8048 | info@centrop.nl | KVK 09044719 | NL19 INGB 0693 211342 | BTW NLOO01243329B01
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06 31185 087 - olaf@storeondemand.nl - www.storeondemand.nl/frisseblik
centrop.nl
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“voor een gezond bedrijf”

Over Olaf:
Mijn optiek carriere begon in de winkel achter
de toonbank. Daarna ontwikkelde ik me in de
rol van toeleverancier en adviseur.

In loondienst werd mijn affiniteit met
automatisering en met name de
mogelijkheden ervan, geprikkeld. Later zag ik
de impact van de juiste marketing.

Intussen ben ik de stille kracht voor opticiens
die hun onderneming gezond willen houden of
krijgen.”

Hoe dingen verlopen hangt niet meer af van het
toeval, maar zijn het resultaat van een strategie.

I www.storeondemand.nl/frisseblik
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Een Frisse Blik

“Voor een gezond bedrijf”

Je hebt veel aan je hoofd als zelfstandig opticien. Het is dan prettig als iemand meekijkt
en aangeeft wat nodig is om je onderneming ‘in shape’ te krijgen of te houden. En niet
alleen hoe jouw winkel en het aanbod kunnen winnen aan aantrekkingskracht maar ook
of bijvoorbeeld de orders slimmer af te handelen zijn.

Plezier in het werk, blije klanten en een gezonde omzet?

De realiteit is soms anders. En dat is jammer want het is zeker haalbaar. Een Frisse Blik kan de
eerste stap zijn naar meer tijd voor de klant en (meer) stabiliteit en continuiteit binnen je bedrijf.

Hoe werkt een Frisse Blik?

Olafloopt een dag(deel) mee op de winkelvloer en achter de schermen. Duidelijk wordt met welke
aanpassingen dagelijkse handelingen sneller en gestructureerder kunnen gaan voor meer gemak tijdens
het werk. Ook een goed inzicht in de levertijden hoort hierbij, voor jou en om je klant tijdig te kunnen
informeren. Daarnaast kijken we samen op ondernemersniveau. Hoe verloopt de samenwerking met
leveranciers? Hoe staat het met de cashflow? Wat is ervoor nodig om die te stabiliseren?

‘Hoe dingen verlopen hangt niet meer af van het toeval,

maar zijn het resultaat van een strategie.

De drie onderdelen van een Frisse Blik:

- Advies en stappenplan op maat
- Concrete en haalbare planning

- Verbeterpunten doorvoeren met of zonder
hulp van Frisse Blik



